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DES MÉTHODES PÉDAGOGIQUES ACTIVES
› Exercices, jeux de rôles, mises en situations, travaux sur affaires en cours
› Suivi individuel de validation des premières mises en œuvre 
› L’ouvrage « Négocier Plus, Négocier Mieux », co-écrit par Frédéric Vendeuvre 
co-fondateur d’HALIFAX est remis aux participants (Éd. Dunod).
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MANAGER AVEC 
LA MÉTHODE BOSS®
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Janvier Février Mars Avril Mai Juin Juillet Septembre Octobre Novembre Décembre

Perfectionnement aux Techniques de Vente  
LA MÉTHODE LEAD® 6 - 7 2 - 3 14 - 15 2 - 3 8 - 9 7 - 8

Négociation commerciale  
LA MÉTHODE DEAL® 3 - 4 16 - 17 8 - 9 21 - 22 12 - 13 7 - 8

Vente aux Grands Comptes  
LA MÉTHODE PAC$® 5 - 6 - 7 18 - 19 - 20 13 - 14 - 15 16 - 17 - 18 25 - 26 - 27 

Management commercial  
LA MÉTHODE BOSS® 23 - 24 19 - 20 23 - 24 2 - 3 17 - 18 26 - 27
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HALIFAX Consulting SAS au capital 
de 208 515 € - RCS Versailles 450 
220 512 00021 (SIRET) NAF 8559 
A Identifiant TVA FR83450220512  
N° de déclaration d’activité de formation : 
11780766578


